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Quée es licitar?

 Licitar consiste en comprar o vender
bienes o servicios a traves de un remate

O subasta.

o Al comprar via licitacion, el contrato es
adjudicado normalmente a la menor

postura.

e Todos los paises tienen leyes y reglas
sobre estos procedimientos.
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Qué es las colusion entre oferentes
en licitaciones (bid rigging)?

Cualquier acuerdo entre oferentes o participantes en
la licitacion que restrinja o reduzca la competencia en
la misma.

El acuerdo también puede alcanzarse entre un
oferente que participa en la licitacion y un potencial
oferente que, en el caso, no presenta una oferta.

El acuerdo puede ser verbal o escrito

El acuerdo puede funcionar bien y durar largo tiempo
0 bien durar poco y fracasar

En la mayoria de los paises estos acuerdos colusorios
son ilegales y en algunos de ellos son sancionados
con carcel
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Tipos frecuentes de acuerdos

* Algunas de las empresas acuerdan presentar
ofertas abultadas a sabiendas de gue son
muy elevadas para resultar vencedoras
(Ilamadas posturas encubiertas o simuladas)

« Algunas de las empresas acuerdan no
presentarse a la licitacion o bien retirar sus
ofertas presentadas (llamadas supresion o
retiro de posturas)

FNE and OECD Program 4
prepared by Arnie Celnicker



Maneras frecuentes en gue los
miembros del pacto ilicito deciden
guien ganara la licitacion

Las empresas acuerdan sobre cual de ellas ganara la
licitacion y asi cada una recibe cierto porcentaje del total

Las empresas acuerdan un determinado patron de
ganadores para licitaciones frecuentes (A, B, B, C, A, B,
B, C)

Las empresas acuerdan cual de ellas ganara licitaciones
en una determinada area geografica

Las empresas acuerdan sobre cual de ellas se
adjudicara ciertos clientes o cierto grupo de clientes
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Los miembros de un acuerdo colusorio
para manipular una licitacion deben:

identificar quienes son los oferentes
comunicarse entre si

decidir quién de ellos ganara cada licitacion, cOmo se
lograra esto y como seran distribuidos los beneficios de la
maniobra

ser capaces de supervisar que los demas miembros del
acuerdo estan cumpliendo lo que habian acordado

tener un mecanismo de sancion para el oferente que
Incumple lo convenido
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Factores que hacen mas probable la
colusion entre oferentes

Una baja y constante cantidad de oferentes

La existencia de asociaciones de industriales
y otras instancias que posibiliten la reunidn
de competidores

 Licitaciones repetidas o frecuentes

* Productos homogeneos sin sustitutos
cercanos

e Productos gue no presentan cambios a
través del tiempo
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