"COMISION PREVENTIVA CENTRAL

DECRETC LEY N°211, de 1973
LEY ANTIMONOPOLIOS

AGUSTINAS N° §&53, PISO 12°

C.P.C. N Z'/L/Z/STQ /

ANT. : Laboratorio Schering so
licita aclaracién del
Dictamen N° 436/811.

MAT. : Dictamen de la Comisién.
Santiago, “3 :; E? ; !, 195&'
1.- Se ha dirigido a esta Comisién don Mario El6rtegui Ra

ffo, factor de comercio, en representacién del labora
torio farmacéutico Schering Compaiifia Limitada, con domicilio en
Santiago, Camino a Melipilla N° 7073, solicitando una aclaracidn
del dictamen que se pronuncié sobre las condiciones de funciona
miento del mercado de productos farmacéuticos, contenido en el
oficio N° 436/811l, de 1984.

El recurrente requiere una aclaracién de' los siguien-

tes aspectos del citado dictamen:

1.1. Qué se entiende por precio base o mneto de con
tado, especificdndose los elementos que lo com

nen,

1.2. Qué se¢ entiende por un criterio razonable que,
unido a precisién, generalidad, no discrimina-
cién y publicidad, determine condiciones adecua

das de venta; y

1.3. Qué se entiende por oferta combinada y por ofer

ta ligada.
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En relacién con estas consultas, esta Comisién expresa
que el referido dictamen concluyé que en el mercado de

los productos farmacéuticos deblan cbservarse determinadas condi



clones, necesarias ¢ indispensables, para asegurar el ejercicio

de la libre competencia, entre otras, las siguientes:

2.1, "Los laboratorios deben determinar clara y pre

cisamente su precio base o neto de contado pa-

ra cada uno de los productos farmacéuticos que produzcan o co-
mercialicen, precio que debe ser p@blico para todos los intere

sados en comprarlos',

Sobre el particular, esta Comisién debe hacer
presente que a su julcio el término “precio de contado”, es inequi
voco. No obstante la Comisién acepta que se aplique, en este ca
so, la préctica comercial que permite que, entre comerciantes,
se mantenga el precioc de contade para los pagos que sc efectlen

hasta 30 dias después de la fecha de la factura.

También acepta esta Comisién que los laboratorios pue
dan otorgar un descuento por pronto pago al comerciante que pa-
ga la mercaderia en el acto .de su entrega o antes del término
que se haya convenido como miximo para los pagos de contado, des

cuento que deberfa corresponder a un Interés razohable que guar-
de directa relacién con el precio del dinero.

2.2. "Los laboratorios debe establecer condiciones

de ventas preciaas, generales, razonables, no

discriminatorias y ptiblicas, eliminando desde luego todos los .
descuentos que no re@nan, ccpulativamente, estas caracterisiti

cas'',

Al respecto debe manifestar esta Comisidn que
un régimen de libre competencia comercial requiere no sélo de
la libertad de los agentes econémicos.para intervenir en un dg'
terminado mercado, sino que ademds, que las condicionec de co-
rerciazlizacién de los bienes o servicios sean reales, pfQblicas
y de general aplicacién, de modo que pucda exigirse su cumpli

miento por cualquier interesado,

Un elemento esencial de la competencia es el
precio del bien o servicio de que se trata y es evidente que
Gste no puede permanecer oculto o deformado por descuentos que
no cbedeceden a causas conocidas.



Ademds, cree esta Comisién que los laboratorios estén
en condiciones de determinar libremente, primero, si conviene
a sus intereses establecer descuentos sobre sus precios bases
o netos de contado, y luego, cudles deben ser los porcentajes
de cada uno de elleos en armonia con sus economias de escala por
una mayor produccién o por abaratamiento de sus costos de comer

cializacién y de administracién.

Corresponde, pues, a los propios laboratorios fijar
el rango de sus descuentos por conceptes de plazo, volumen u
otros, no siendo posible establecer parémetros o criterios ge
nerales validos para todos ellos entre descuentos miximos y mf
nimos, ni respecto de las unidades que deben comprender los dis
tintos tramos, pues cada laboratorio constituye una realidad e
condémica diferente. Ello impide, asimismo, calificar anticipa
damente, y sin antecedentes concretos, cuindo una determinada
escala de descuentos es razonable y relne las dem&s condiciones

que se sefialan en el dictamen recurrido.

Por lo mismo ,tampoco corresponde a esta Comisién de-
terminar dichos descuentos, sin perjuicio del pronunciamiento
que, en ejercicio de sus atribuciones, emita en caso de consul
tas especificas de los interesados, ¢ al examinar las condicio
nes de venta informadas por cada laboratorio, en cumplimiento del

diectamen recurrido.

2.3. "T,os laboratorics deben eliminar toda oferta

combinada y venta atada de productos'.

La oferta que el dictamen menciona como combinada y
la considera ilicita, es aquélla que incluye dos o mis productos
ecstableciendo condiciones o requisitos en términos de cantidades
minimas de cada producto por pedido, para acceder a los precios y/o

condiciones de la oferta.

La oferta atada o ligada es aquélla en que para adquirir
un producto en oferta debe obligatoriamente el comprador adquirir
otro producto due puede estar en oferta o nd, el que estd previamen

te determinado bBoer el productor.

El presente dictamen fue acordado en sesién de 5 de Di-



ciembre de 1984, por la unanimidad de los miembros presentes de

esta Comisidén, sefiores Gonzale Sepfilveda Campos, Arturo Yrarré-

zaval Covarrubias, Ivan Yéflez Pérez, Maric Guzmin Ossa y el pre

sidente que suscribe.

Notlfiquese y transcribase...




